
経営コンサルタント

濱 尾 重 忠 氏
は ま    お     し げ  た だ

講 師

受講者10名限定・土曜日開催！３回シリーズ

【実践的エグゼクティブ経営塾】

開催日｜2023年10月14日 (土 )・11月18日 (土 )・12月9日 (土 )

セミナー内容

経営者や後継者の方に経営の基本をイチから学んでいただく特別なセミナーです。受講者は最大10名、

土曜日開催と、従来のIRCビジネスセミナーとは異なる、少数精鋭の「経営塾」として新たに企画しました。

全員が集い、講義や討議、演習を通じて学ぶ「集合の学び」に加え、講師による個別フォローアップで、

受講者の所属企業の課題を検討し、さらなる成果につなげる「個別の学び」も実施します。

ねらい

特別企画

企業経営者、後継者の皆さまへ
経営幹部、幹部候補の方にもおすすめです。

＠IRCJP ＠iyoirc

セミナーのお申し込み
・最新情報は をご覧ください

ねらい

開催日 テーマ 内 容

10/14
（土）

10：00～
17：00

第1回 成長戦略論
ビジネスモデルのつくり
方・成長戦略の描き方

１．自社のビジネスモデルを正しく理解する

２．自社の強み・弱みを理解する

３．【討議】（自社のビジネスモデルと強み・弱み）

４．成長戦略とは何か（成長戦略の本質を理解する）

５．成長戦略の描き方（フレームワークの活用・実践）

６．【討議】自社の成長戦略

※ 事後課題あり

11/18
（土）

10：00～

17：00

第2回 計画経営論
計画の策定方法と実践方法

【振り返り】課題の実践状況報告

１．経営計画は「予測」ではなく「意思表明」である

２．計画策定の基本ルール（年度計画、長期計画）

３．幹部、社員を巻き込んだ計画経営の実践（計画策定と実行管理）

４．【演習】新年度計画の作成

※ 事後課題あり

12/9
（土）

10：00～

17：00

第3回 リーダーシップ論
経営者の条件・リーダーと
しての心構えと行動

【振り返り】課題の実践状況報告

１．経営者の条件

２．リーダーに求められる日々の実践と積み重ね

３．リーダーシップの構造的理解

４．【討議】リーダーのあり方・リーダーシップの構成要因

５．自己の経営者像を構築する

個別調整
【個別の学び】
講師によるフォローアップ

各回の研修実施後に、さらなる学びの機会として講師による個別フォローアッ

プを実施します。

～成長戦略を描き、それを実践できる経営者となるために！～

受講料 ｜ＩＲＣ会員 110,000円（税込）
※お1人あたり ｜ 会員以外 143,000円（税込）
※3回シリーズ合計 ※昼食はご用意いたしません。（会場内での飲食は可能です。）

会場｜久保豊二番町ビル 2階２番町ルーム
（松山市二番町３丁目８-21）

（会場地図）

東京大学を卒業後、東京の大手製造業で人事･経理、原価･品質管理や工場運営、海外業務等の幅広い
業務を経験。同社の上場準備も手掛け、一部上場企業に成長させる。2003年に代取副社長で同社を退職。
その後、縁あって故郷徳島の地場IT大手の立て直しのため同社社長に就任。従業員とともに経営再建に
取り組み債務超過を解消。さらに無借金の優良企業に発展させた。同社退任後、2022年に松山市に本社
を置く株式会社ウインの顧問に就任し、長年の経験を活かして後継者、幹部の育成に情熱を注いでいる。

※１社につき２名までのお申込みとさせていただきます。



お申込み･

問合せ先
愛媛県松山市湊町4丁目4-3

TEL 089-931-9705 / FAX 089-931-0201 /E-mail seminar@iyoirc.co.jp

株式会社いよぎん地域経済研究センター ［ 担当 石川 / 渡邊 ］

お申込方法

⚫WEBサイトのお申し込みフォームでお申し込みください。

⚫開催日の前日までに請求書に記載している弊社口座にお振込みください。

WEBサイトからお申し込みいただけます！ IRC セミナー 検 索
スマートフォン
の方はこちらから

留意事項 会場のご案内

会場｜久保豊二番町ビル 2階２番町ルーム
（松山市二番町３丁目８-21）

講師からのメッセージ

私が長く企業経営を経験して学んだことは「経営に奇策なし」であり、

経営の王道は、「経営の原理原則を愚直に遵守する」ことにあります。

私の「経営の原理原則」は以下の５つです。

１ 計画経営の展開

２ 従業員に対する信頼と愛情

３ 株主との対話により信頼関係の構築

４ 顧客への継続した提案と顧客満足度の向上

５ 企業の成長は、身近にあり「整理」「整頓」から生み出そう

本セミナーを通じて私の持てる知識、ノウハウをすべてお伝えします。

受講者の皆さんは、自社の成長と自身の成長を考える機会にしてください。

本セミナーのセールスポイント

⚫ 経営者や後継者、経営幹部･幹部候補の方を対象にした特別企画セミナーです。

⚫ ３つのテーマで、経営の理論を学ぶとともに、個々の企業の課題に落とし込んだ実践方法まで学べます。

⚫ 研修では、講師の講義に加え、受講者全員で各回のテーマについて討議し、演習にも取り組みます。

⚫ 講師から課題が与えられ、研修後も各自でその課題を日々実践していただきます。

⚫ 個別フォローアップは、講師と受講者で自社の課題・問題点を検討し、ビジネスモデルや経営計画書等の

成果物を生み出します。

講師

濱 尾 重 忠 氏

駐車場はございません。
できるだけ公共交通機関をご利用ください。

（会場地図）

⚫個別受講はできません。必ず全3回ご受講ください。やむなく欠

席される場合は、後日テキストを送付いたします。

⚫キャンセルのご連絡は10月6日（金）午後5時までにお願いいたし

ます。この時刻を過ぎてのキャンセルについては、受講料を返金

いたしかねますのでご了承ください 。

⚫定員（10名）になり次第、締め切らせていただきます 。

⚫最少催行人数に満たない場合は開催を中止することがございます。

⚫同業者の方は申し込みをお断りすることがございます。あらかじ

めご了承ください。
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